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Jak i dlaczego pomaga darczynca
wspierajacy cel

ROZWOJ \
LOKALNY e

Crowdfunding na czele
Az 73% z nich wybiera zbiérki crowdfundingowe jako forme
wsparcia. Postaw na proste i szybkie ptatnosci online.

Meiczyini stawiaja na rozwoj lokalny

W przeciwienstwie do ogdlnego trendu, gdzie to kobiety stanowia
wiekszos¢ darczyncow, w kategorii rozwoju lokalnego gtos maja
mezczyzni, ktorzy stanowia 60% tej grupy.

Potencjat fundraisingowy

Az 41% tych darczyhcow osiaga 4-6 tys. zt netto na osobe w gos-
podarstwie domowym. To osoby, ktore majg srodki, by pomagac,
ale w zamian oczekujg profesjonalizmu i twardych dowodow na
to, ze ich pieniadze realnie zmieniaja okolice.

Cyfrowy weryfikator
Ten darczynca nie ufa na stowo, on sprawdza. Az 67% z nich
zawsze odwiedza strone internetowa organizacji przed wptata.

Pomagaja tam, gdzie potrzeba

3 na 4 darczyncoéw woli wspierac organizacje oferujace
pomoc bezposrednia. Cele, ktore sa dla nich rowniez
wazne to: zwierzeta, pomoc spoteczna i walka z ubos-
twem oraz reagowanie na kryzysy i katastrofy.
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JAK POMAGA DARCZYNCA

WSPIERAJACY CEL

Ktore z ponizszych czynnosci wykonywat(a) Pan/Pani
w ciagu ostatnich 2 lat? (wielokrotny wybor)

Woptata na zbiérke w serwisie crowdfundingowym

Darowizna przy okazji rozliczania PIT

Dodatkowa darowizna przy kasie

Zakup produktu, z ktérego czes¢ wptywu trafia do organizacji
Whplata podczas wydarzenia charytatywnego

Przelew online przez strone internetowa organizacji
Darowizna przez SMS

Darowizna przekazana na ulicy lub podczas wizyty domowej
Zakupy przez internet z przekazaniem czesci zysku
Darowizna przez media spotecznosciowe

Darowizna w hotdzie / pamieci kogos

Program miesigcznego wspierania

Odpowiedz na reklame telewizyjng lub radiowa

Darowizna planowana

Przekazanie pienigdzy w odpowiedzi na list tradycyjny
Odpowiedi na prosbe e-mailowa

Darowizna przez telefon po rozmowie z przedstawicielem organizacji

Zadnez powyiszych

73%

63%
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Ci darczyncy chetnie przekazujg pienigdze na rézne sposoby: online,
stacjonarnie, a nawet wrzucajac symboliczng kwote do puszki przy
kasie. Zwroc tez uwage na wysoki udziat zbiorek online.

Testuj rozne sposoby, ale pamietaj, by byly proste i szybkie.
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NA CO WPLACA DARCZYNCA

WSPIERAJACY CEL

Na jakie cele spotecznie waine przekazat(a) Pan/Pani darowizne

pienieing/darowizny pienigezne w ciggu ostatnich 2 lat? (wielokrotny wybor)

Zwierzeta

Pomoc spoteczna i walka z ubéstwem

Reagowanie na kryzysy i katastrofy

Zdrowie i niepetnosprawnosé

Osoby starsze

Dzieci i mtodziez

Prawa cztowieka i przeciwdziatanie przemocy

Wsparcie religijne i duchowe

Ochrona $rodowiska i klimatu

Sport, turystyka i rekreacja

Kultura i sztuka

Edukacja i rozwéj kompetencji

Wsparcie uchodzcéw i imigrantéw

Prawa kobiet i rownos¢ ptci

Wsparcie dla os6b LGBT+

Kampanie polityczne lub wyborcze

53%
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93%

Zwierzeta

93%

Pomoc spoteczna
I walka z ubostwem

90%

Reagowanie na
kryzysy
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JAK WSPIERA ORGANIZACJE DARCZYNCA

WSPIERAJACY CEL

Na ile zgadza si¢ Pan/Pani z ponizszymi stwierdzeniami?

Wole wspieraé organlzacle oferujace pomoc bezposrednlq

12%
Dziatania organizacji musza byc zgodne z moimi wartosmaml Swiatopogladowymi.

10% 8% 8%
Zawsze odwiedzam strone organizacji przed wsparmem

_ 15% 8% 10%

Moje wsparcie fest spontaniczne i emocjonalne.

32 20% 8% 5%
Czesto wspieram organizacje w drobny sposéb

40% | 20% 8% 8%
Wole pomagac konkretnym osobom niz organlzac]om

30% S% 5%
Mam zaplanowane, do ktorych orgamzacll bede regularnie wptacaé darowizny.

12%
Lubig otr'zymywac drobne upomlnkl od orgamzacp

| 30% 8% 8%

. Zdecydowanie sig nie zgadzam
—| Raczej sie zgadzam

. Raczej sie nie zgadzam
. Zdecydowanie sig zgadzam

Ani sie zgadzam, ani sie nie zgadzam

*Powyzszy wykres pokazuje przekonania z najwyzszym wskaznikiem zgody. Petna lista stwierdzen
znajdziesz w raporcie ,,Jak i dlaczego pomagam? Portret darczyncow w Polsce”.

777 76% 67%

woli wspierac 0s6b wspiera darczyncow
organizacje organizacje, ktore odwiedza strone
oferujace pomoc sg zgodne z ich organizacji przed
bezposrednia. wartosciami. wsparciem.

Darczyncy wspierajacy rozwoj lokalny preferuja pomoc
bezposrednig oraz zgodna z ich wartosSciami, czesto weryfikujac
organizacje na ich stronach internetowych przed wptata.
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WALUTA ZAUFANIA DARCZYNCOW

WSPIERAJACYCH CEL

TOP 5 czynnikow wptywajacych na zaufanie

Jasno przedstawiony cel 550/0
Konkretne dziatania organizacji 480/0
Widoczne efekty dziatania 480/0
Przejrzystos¢ finansowa 480/0
Mozliwos¢ osobistego kontaktu z przedstawicielem organizacji 33%

*Petna liste znajdziesz w raporcie ,Jak i dlaczego pomagam? Portret darczyncow w Polsce”.

Darczyncy wspierajacy rozwoj lokalny
najbardziej ufaja organizacjom, ktére jas-
no pokazuja swoj cel i realne efekty dziatan.

Pokaz, co robisz i dlaczego to wazne.
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CHARAKTERYSTYKA RESPODENTOW
WSPIERAJACYCH ROZWOJ LOKALNY

Ptec Wiek

Baby Boomers (1946-1964)

Kobiety
40%

Mgiczyini Pokolenie X (1965-1980)
60%

40%

Pokolenie Y/ Millenialsi (1981-1994)

8%

Pokolenie Z (1995-2010)

. rozwdj lokalny . ogdtem

Wiekszos¢ darczyncodw wspierajacych rozwoj lokalny

to mezczyzni, a najwieksza grupe stanowig Milenialsi.

Wez1 to pod uwage i zaplanuj skuteczne dziatania do tej grupy!
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CHARAKTERYSTYKA RESPODENTOW
WSPIERAJACYCH ROZWOJ LOKALNY

Wojewodztwo

Mazowieckie

Kujawsko-pomorskie

Slaskie

Zachodniopomorskie

Matopolskie

Wielkopolskie

Lodzkie

Opolskie

Warminsko-mazurskie

Pomorskie

Podlaskie

Dolnoslaskie

Swietokrzyskie

Podkarpackie

Lubuskie

Lubelskie
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CHARAKTERYSTYKA RESPODENTOW
WSPIERAJACYCH ROZWOJ LOKALNY

28%
28%

<5 tys.

5-50 tys.

51-100 tys.

101-200 tys.

>200 tys.

. rozwdj lokalny . ogotem

Darczyncy wspierajacy rozwoj lokalny najczesciej mieszkaja
w duzych miastach powyzej 200 tys. mieszkancéw oraz
w matych miejscowosciach ponizej 5 tys. mieszkancow.

Skieruj dziatania tam, gdzie sg Twoi potencjalni darczyhcy!
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CHARAKTERYSTYKA RESPODENTOW
WSPIERAJACYCH ROZWOJ LOKALNY

Miesieczny dochéd netto (,,na reke™)

< 2000 zt/os.

14%

2000 - 4000 zt/os.

4000 - 6000 zt/os.

> 6000 zt/os.

34%

41%

@ rozwdj lokalny

. ogotem

Darczyncy wspierajacy rozwdj lokalny to osoby o relatywnie
wysokich zarobkach, z ktorych az 41% osigga dochdéd w przedziale
4-6 tys zt netto na osobe w gospodarstwie domowym.
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CHARAKTERYSTYKA RESPODENTOW
WSPIERAJACYCH ROZWOJ LOKALNY

Wyksztatcenie

10%
Podstawowe lub Zawodowe o
10%
467
Wyisze °°
46%
Stan cywilny
w sta’rym zwigzku 58%
sformalizowanym 50%
23%
20%

15%

45%
44%

Singiel/singielka

W statym zwiazku
nieformalnym

5%
Narzeczenstwo
3%

0%
Wdowiec/wdowa
D2

20%

. rozwdj lokalny
0% . ogotem
Rozwiedziony/rozwédka
D
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Rekomendacja eksperta
ROZWOJ LOKALNY

Natalia Zdrojewska

Head of Growth Pomagam.pl,

serwisu crowdfundingowego

Realna zmiana w s3asiedztwie jednym kliknigeciem.

Rozwoj lokalny wygrywa wtedy, gdy jest konkretny niczym
adres. Dla tego darczyncy liczy sie pomoc, ktéra da sie
zobaczy¢: w dzielnicy, schronisku, szkole czy Swietlicy.

Darczynca chce wiedzie¢: co doktadnie zrobisz z
zebranymi Srodkami, dlaczego to wazne, kto bedzie
beneficientem i jak wptynie na okolice. Utatw mu te
decyzje: jeden konkretny cel, prosta Sciezka ptatnosci i
biezace komunikowanie postepow. To wszystko zrealizujesz
dzieki zbidrce pieniedzy online, ktéra wybiera az 73%
darczyncow z tej grupy. To mechanizm szybkiej reakcji na
lokalne potrzeby. Czasem nagte jak zywiot, a czasem
dtugofalowe, by mieszkancom zyto sie lepiej.

Macie ten sam cel, a darczynca moze stac sie
rowniez beneficjentem waszych dziatan. To
ogromny potencjat, by dziatac wspodlnie.
Udowodnij mu, ze zbiorka pieniedzy to
najskuteczniejszy  sposob, by realnie
zmieniaC¢ Swiat na lepsze, zaczynajac od
swojego ,,podworka”.
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JAK[I|DLACZEGO
POMAGAM?

Poznaj petny raport o darczyncach w Polsce.

Znajdziesz go za darmo na stronie:

pomagam.pl/dlaczego-pomagam



https://pomagam.pl/dlaczego-pomagam

